Linked Sales Solutions 


Linkedln Sales 
Navigator para 
el sector de la 
fabricación 


Busca métodos innovadores 
para forjar nuevas relaciones 


Tres pasos simples para concretar 
más negocios con Linkedln Sales Navigator 


l. Identifica y segmenta las cuentas correctas 


Aprovecha más de 30 filtros avanzados y spotlights 
para buscar las cuentas que te interesan. 


En Linkedln hay millones de compradores 
del sector de la fabricación que se 
desempeñan en una amplia variedad 

de subsectores, como el automotor, 

el quimico, el industrial, el transporte 

y la logística, entre otros. 


Una vez que guardes las cuentas que 
más te interesan, recibirás alertas cuando 


rovide affordable IT support to low income families in the 


hagan contrataciones importantes O nieren 
o las mencionen en las noticias. A 


:onsultancy with broad coverage ...see all 


Spotlights y filtros 
+ 3 0 | de búsqueda avanzada 


Responsables de las 


+ 20,3 mills. | decisiones en el sector de 


la fabricación a nivel mundial 


2. Busca a los responsables de las decisiones 
adecuados en las cuentas objetivo e identifica 
el momento óptimo para comunicarte 


Después de guardar los posibles 
compradores como leads, recibirás 
actualizaciones en tiempo real sobre 
eventos importantes, cambios de empleo, 
ascensos y mucho más en un feed exclusivo. 


Alerts: 


Oo Your saved lead, Jyoti Joshi, was promoted to Sr. Directorat Fixdex 
Message 


Estarás al tanto de todas las actualizaciones 
importantes que, de otro modo, podrian 
perderse en el feed básico de Linkedln. 


Your coworker, Jeff Tanaka, shared the list Q3 leads with you 


qe Yoursavedaccount, Telendo, just raised money: 
"Telendo raises $5M in takeover" 


Your saved lead, Fatimah Sarkisian, changed companies, 
9 starting a new position as CFO at Venofase 
[Message ] 


Responsables de las decisiones en el 
+ 1,7 mill Ss. | sector de la fabricación que cambiaron 


de cargo el año pasado 


Arnold Kingsley, an employee at your saved account, 
Telendo, viewed your profile 


3. Comunicate a través de recomendaciones 
o mensajes InMail 


Your best path in 


Descubre cómo conseguir que tus 
contactos o la red combinada de tu 
empresa te recomienden a compradores. 


Utiliza mensajes InMail para comunicarte Claudia Mendoza 1st 
Worked with Kira at Fresh Inc. 

con los leads, aunque no sean contactos 

de primer grado. 


( Message ) 


NEWS ABOUT SAVED LEADS 


También recibirás alertas automáticas 
cuando alguien de tu red se conecte 3 James Caan CBE connected with 

A someone you know Serial Entrepreneur 
con uno de los leads que sigues. 


and Investor in People with passion 
VenturesPlus 


You just got one step closer to scoring a personal intro 
Los mensajes InMail generan una tasa 
— f i 
— de respuesta 3 veces mayor que los emails.? Nicolas Blanc 
0 Global Client Executive at Linkedin 


Ask Nicolas to introduce you to James 


Cómo te ayuda LinkedIn Sales Navigator a agilizar los 
ciclos de venta y a optimizar la productividad 


Identifica Invita a los leads 
leads Guarda la cuenta y alos clientes Interactúa con contenido 
con LinkedIn Sales Navigator a un seminario 

y los leads para desarrollar tu marca 

| 
y mantenerte en contacto 

Crea una 
oportunidad | Cierra la oportunidad 


Supervisa los leads 
guardados con 


alertas y actualizaciones 
en Sales Navigator 


Consulta la página 
de la empresa 


Supervisa las alertas 
y las actualizaciones 


en Linkedin Sales Navigator de los clientes 
para identificar las tendencias en Sales Navigator y responde 
en materia de empleados y contrataciones en los momentos cruciales 
IDENTIFICACIÓN Y RECOPILACIÓN DE DATOS EN SALES NAVIGATOR CONTACTO GESTIÓN CONTINUA DE LAS RELACIONES 


dmm 


¿Quieres conversar con nuestros expertos? 


Obtén más información sobre cómo Linkedln Sales Navigator 
puede ayudarte a alcanzar fácilmente tus objetivos de venta. 


< Solicitar demostración gratuita 


Fuente: Datos de LinkedIn Sales Navigator, septiembre de 2020, datos internos de Linkedln 


